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Bolag Relier har varit en aktiv aktor pa den svenska konsultmarknaden i Gver ett decennium. Med sin regionala styrka och med sitt
dubbel spar med bade uthyrning och transaktion tar nu Relier nyakliv framét i arbetet for att matcha kunder att hitta rétt lokaler och
rétt fastigheter — Property Matchmaking helt enkelt.

Nar det i branschmedia sammanstalls listor Gver Sveriges ledande konsulter aterfinns alltid Relier i toppen. Ett véletablerat och framgangsrikt arbetssitt har
tagit bolaget dit: hart arbete med uthyrning och transaktioner, som skapar synergier for Reliers kunder.<br><br> Relier finns etablerade i Region Géteborg,
dér Christer Backman leder verksamheten, och i Region Syd, dér Magnus Silfver leder verksamheten. Bolaget har en tydlig regional uppdelning och tack
vare ett hért arbete i en regionalmarknad sitter alla pa Relier pa enorm kunskap om den egna marknaden. En regional styrka som ligger till grund for arbetet
med sdval uthyrning som transaktion.<br><br> | rédgivningsarbetet kan huvudtjansterna fastighetsformedling och uthyrning kombinerastill samma
uppdragsgivare, nagot Relier valt att kalla” dubbelspar”. Genom att uthyrningsteamet och transaktionsteamet arbetar gemensamt med samma uppdrag skapas
mervarden och mdjligheter for kunden. Genom uthyrningsarbetet kan man fylla fastigheter infor férséljning och dérigenom skapa vérde, nér en kbpare
intresserar sig for en fastighet och vill ha redan anvanda ytor &t sig sjalv kan Relier bistd med att finna nya lokaler for befintliga hyresgéster.<br> —1 och
med att vi & duktiga pa uthyrning och har sa djup kunskap om marknaden — alla som jobbar hos oss ska vara experter pa sin marknad — sa blir det en nyckel
for att kunna genomféra forsdljningar, sager Christer Backman.<br> — Vi har flera exempel dér vi genom vart uthyrningsarbete i princip dubblat varde pa
priset infor forsdljning, séger Magnus Silfver.

Den regionala styrkan och dubbelsparen bygger upp for det som Relier kallar for Property Matchmaking. Med uthyrare och fastighetsformed|are som &r
experter pa sina omraden, marknader och lokaltyper hittar Relier rétt lokaler och rétt affarer for ratt kunder och hyresgéster.<br> — Vi kan den lokala
marknaden sa vi vet precis vilkalokaler som passar till respektive hyresgast eller fastighetsigare och deras hyres- och prisnivaer. Vi skainte laggatid pa att
springa och visa felaktiga lokaler for hyresgaster eller kopare — vi ska traffarétt direkt, sager Magnus Silfver.<br> — Varateam hittar den mest optimala
|6sningen for hela den kommersiella fastighetsbranschen vilket vi kallar Property Matchmaking. Vi matchar er till rétt ledigalokal — effektivt och
professionellt, sager Christer Backman.<br><br> |dén att skapa bolaget foddes 2008 och bolaget startades under varen 2009 nar tre aktorer gick samman
under namnet Relier, franska for sammanbinda. Christer Backman och Magnus Silfver var b&da med och grundade bolaget.<br> — Efter att vi gétt samman
under gemensamt namn fick vi riktig fart p marknaden. Fran att ha varit lokala aktorer blev vi nationella—fast dar varje stad n i dag & sitt eget bolag. Vi
jobbade frén start valdigt mycket med uthyrning — det var det vi var kanda for i marknaden, siger Christer Backman.<br> — Inledningsvis fick vi alla arbeta
valdigt mycket med uthyrning eftersom det inte fanns sd mycket kapital i transaktionsmarknaden efter den globala finanskrisen 2008. Med tiden har
transaktioner blivit en storre del, sager Magnus Silfver.<br><br> | dag arbetar Relier med bade uthyrning och transaktioner och fortsétter leverera resultat.
Nar man nu trycker pa gasen ini 2021 gér man det med sinatre ledord — regional styrka, dubbelspér och Property Matchmaking —i fokus och en fortsatt
mal sattning om att skapa s bra majligheter man kan for sina klienter.<br> — Vi kan uthyrning, vi kan férsaljning och vi kan plockaihop affarer. Var
kompetens och véra medarbetare kan matcha s att du kan fa ett bra resultat, sager Magnus Silfver.<br> — Vi forsoker matcha rétt lokal till rétt hyresgast och
rétt fastighet till rétt kopare. Det & vart hantverk, avslutar Christer Backman.<br>
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